Dziat XX
Umowy posrednictwa w obrocie towarami lub ustugami
Rozdziat |
Przepisy ogdlne
Art. 1 [Zakres]

§ 1. Przepisy niniejszego dziatu stosuje sie do umdw, w ktérych jedna ze stron (posrednik)
zobowigzuje sie, w zakresie dziatalnosci swego przedsiebiorstwa, do statego posredniczenia za
wynagrodzeniem w obrocie towarami badz ustugami na rzecz lub w imieniu dajgcego zlecenie
(przedsiebiorcy), albo w imieniu wtasnym.

§ 2. Jezeli z umowy, albo witasciwosci zobowigzania nie wynika nic innego, posrednictwo
polega na dokonywaniu czynnosci prawnych lub faktycznych, majgcych na celu utrzymanie lub
poszerzenie rynku zbytu przez pozyskiwanie klientéw (odbiorcéw) dla oznaczonych towaréw
lub ustug.

Art. 2 [Reguta otwierajaca]

§ 1. Przepisy tego rozdziatu stosuje sie wprost do uméw o posrednictwo nieuregulowanych
innymi przepisami, przewidujgcych dokonywanie przez jedng ze stron czynnosci faktycznych
lub prawnych zwigzanych z posrednictwem handlowym na rzecz drugiej strony.

§ 2. Przepisy rozdziatéw Il — Ill stosuje sie odpowiednio do umoéw o posrednictwo
nieuregulowanych innymi przepisami, przewidujgcych dokonywanie przez jedng ze stron
czynnosci faktycznych lub prawnych zwigzanych z posrednictwem handlowym na rzecz drugiej
strony.

§ 3. W razie watpliwosci co do stosowania okreslonych przepiséw do danej umowy,
pierwszeAstwo majg przepisy rozdziatu Il o umowie agencyjnej; w przypadku, gdy nie sg one
adekwatne do okolicznosci faktycznych, stosuje sie przepisy dziatu 1.

Art. 3. [lus cogens]

Przepisy tego i kolejnych rozdziatdéw nie mogg zosta¢ uchylone lub zmodyfikowane wolg stron,
o ile nic innego nie wynika z ich tresci lub celu.

Art. 4. [Posrednictwo wytaczne]

§ 1. W umowie pos$rednictwa mozna zastrzec na rzecz posrednika prawo wyfgcznosci w ten
sposob, ze dajgcy zlecenie zobowigzuje sie do powstrzymania sie od dostarczenia oznaczonych
towardéw lub $wiadczenia ustug innym osobom, badZ od udzielania upowaznienia innym
posrednikom na oznaczonym obszarze geograficznym.

! Por. Art. IV.E.—1:201 DCFR.



§ 2. W umowie posrednictwa wytgcznos¢ moze zostaé zastrzezona takze w ten sposdb, ze
posrednik zobowigze sie do nabywania oznaczonego towaru wytgcznie u dajgcego zlecenie,
albo u osoby przez niego wskazanej (wytgcznos$é zakupu).

§ 3. Jezeli strony nie postanowig inaczej, w razie zmniejszenia ilosci zamawianych towardw,
posrednik ma prawo zwrotu ich nadwyzki. Zwrot nastepuje przez zawarcie umowy
przenoszgcej wtasnos$é towardw na dajgcego zlecenie.

Art. 5. [Skutki posrednictwa z wytgcznoscig zakupul]

W umowach z zastrzezeniem wyfgcznosci zakupu, strony sg zobowigzane do udzielania sobie
w rozsgdnym czasie ostrzezen o istotnym zmniejszeniu zdolnosci produkcyjnych lub wielkosci
dostaw.

Art. 6. [Rozszerzenie uprawnien]

§ 1. Posrednik wytgczny moze réwniez nabywaé towary konkurencyjne od innych dostawcdéw,
albo korzystad z ich ustug, jesli ich oferta jest korzystniejsza, w szczegdlnosci co do ceny.

§ 2. Posrednik wyfgczny za dodatkowym wynagrodzeniem moze zobowigza¢ sie do
zaniechania posredniczenia w obrocie towarami bgdz ustugami konkurencyjnymi lub zrzec sie
aktywnego poszukiwania klientéw poza terytorium objetym wytgcznoscia.

§ 3. Jezeli strony nie postanowig inaczej, dajacy zlecenie zachowuje uprawnienie do
samodzielnego prowadzenia obrotu towarami bgdz ustugami na obszarze lub w stosunku do
0s0b objetych wytgcznoscia.

Art. 7. [Posrednictwo sieciowe]

§ 1. Przez zawarcie sieciowej umowy posrednictwa z co najmniej dwoma innymi
przedsiebiorcami (uczestnikami sieci), kierujacy siecig organizuje, w ramach dziatalnosci
swojego przedsiebiorstwa, wspdlny system statego posredniczenia w obrocie towarami lub
ustugami.

[Alternatywa: § 1. Przez zawarcie sieciowej umowy posrednictwa co najmniej trzy podmioty
(uczestnicy sieci), mogg stworzy¢ w ramach dziatalnosci swoich przedsiebiorstw wspdlny
system statego posredniczenia w obrocie towarami lub ustugami.]

[Dodatkowa tres¢ § 1.: Umowe sieciowa, jak i umowy przystgpienia do sieci zawiera sie na
podstawie jednolitych i obiektywnych kryteriow kwalifikacyjnych (naboru) okreslonych przez
kierujgcego siecia.]

§ 2. Zasady wspotpracy uczestnikdw okresla umowa, zawarta w formie pisemnej z datg pewna.
Ich zmiana w czasie istnienia sieci moze nastgpi¢ wyfacznie za zgoda wszystkich jej
uczestnikow.

§ 3. Przystepujac do sieci, kazdy z uczestnikdw wyraza zgode na podjecie wspdtpracy na
podstawie zasad ustalonych przez dotychczasowych uczestnikdw w formie pisemnej z datg
pewna.



[Dodatkowa tres¢ przepisu: Umowa moze wskazywaé jednego lub kilku uczestnikow sieci jako
podmioty kierujgce siecig, przyznajgc im uprawnienie do wigzgcego okreslania sposobu
wykonania zobowigzania przez innych jej uczestnikéw lub podejmowania decyzji w sprawach
dotyczacych wszystkich lub niektérych uczestnikdw sieci.]

§ 5. W sieciowej umowie posrednictwa mozna wytaczy¢é prawo uczestnika sieci do dalszej
sprzedazy towarow lub Swiadczenia ustug podmiotom spoza sieci.

§ 6. O ile uczestnicy sieci nie postanowig odmiennie, zaden z nich nie moze podejmowaé w
stosunku do pozostatych dziatalnosci konkurencyjnej. Zakaz ten wigze przez caty okres udziatu
uczestnika w sieci oraz przez dwa lata od jego wystapienia z sieci lub jej rozwigzania.

Art. 8. [Obowigzek lojalnosci i ogélny obowigzek informacyjny]

§ 1. Strony umowy o posrednictwo sg zobowigzane do zachowania lojalnosci w trakcie jej
zawierania oraz zgodnego wspodtdziatania w wykonywaniu zobowigzania, w szczegdlnosci w
pozyskiwaniu nabywcéw towardw lub ustug.

§ 2. Przy ocenie rodzaju i charakteru przekazywanych informacji nalezy bra¢ pod uwage, w
szczegolnosci, tres¢ i sposdb wykonania uméw dotychczas zawartych miedzy stronami, a takze
zakres informacji posiadanych w zwigzku z prowadzong dziatalnoscia.

Artykut 9. [ Zakres informacji]

§ 1. Kazda ze stron ma obowigzek przekazywania i aktualizowania w rozsgdnym czasie
wszelkich informacji niezbednych do zawarcia umowy i jej wykonania.

§ 2. Przed zawarciem umowy dajgcy zlecenie jest zobowigzany do udzielenia posrednikowi
informacji w szczegdlnosci o: celu wspodtpracy, cechach charakterystycznych towaréw lub
ustug, sposobie ustalania cen i wynagrodzenia, sposobach zakorczenia umowy, zasadach
rozliczen i zwrotnej sprzedazy zapasdw, czesci zamiennych i materiatdw po zakorczeniu
umowy, a takze zasadach prowadzenia wspdlnych akcji promocyjno-reklamowych.

§ 3. Zastrzezenie nakfadajgce na jedng ze stron obowigzek uzyskania okreslonej informacji
przed lub po zawarciu umowy, jest mozliwe za przyznaniem stosownego wynagrodzenia;
przepis ten nie ogranicza, ani nie wytgcza obowigzku udzielania informacji, o ktérym mowa w
art. 8.

§ 4. Kazda ze stron jest zobowigzana do niezwiocznego informowania drugiej strony o
istotnych zmianach dotyczacych wykonywania umowy posrednictwa, w szczegdlnosci
0 nizszej niz zaktadana wartosci zamowien lub zmniejszeniu dostepnosci towaréw badz ustug.

Art. 10. [Obowigzek zachowania poufnosci]

§ 1. Kazda ze stron umowy jest zobowigzana do nieujawniania osobom trzecim informacji
udostepnionych jej w trakcie wykonywania umowy oraz po jej wygasnieciu, dotyczacych w
szczegolnosci: towardw lub ustug oraz zasad wspotpracy, bez wzgledu na zastrzezenie
poufnosci przed zawarciem umowy?.

2 Por. modelowy art. IV.E.-2:203 DCFR oparty na ogélnej zasadzie nienaruszania poufnosci okres$lonej w art. Il.-
3:302 DCFR oraz postepowania w dobrej wierze — art. 111.-1:103 DCFR.



§ 2. Za informacje poufne uwaza sie w szczegdlnos$ci dane techniczne i dane o skfadzie
produktu oraz zasady dotyczace: ustalania cen produktéw i ustug, wynagrodzenia posrednika,
udzielania posrednikowi rabatéw przy sprzedazy towaru lub Swiadczenia ustug.

Art. 11. [Prawa wtasnosci intelektualnej i know-how]

§ 1. Dajacy zlecenie jest zobowigzany do przekazania drugiej stronie praw witasnosci
intelektualnej oraz know-how umozliwiajgcych nalezyte wykonywanie umowy posrednictwa.
§ 2. W razie koniecznosci podniesienia wartosci sprzedazy lub jakosci obstugi gwarancyjnej,
posrednik jest uprawniony do eksploatacji praw na dobrach niematerialnych drugiej strony,
korzystania zjej wiedzy idoswiadczenia handlowego, badZz wykorzystywania w swojej
dziatalnos$ci licencjonowanych technologii.

§ 3. Posrednik jest zobowigzany do podejmowania wszelkich czynnosci niezbednych do
ochrony praw dajgcego zlecenie, w szczegdlnosci niezwtocznego informowania o roszczeniach
do praw wtasnosci intelektualnej, z ktérymi wystepuje albo moze wystgpi¢ osoba trzecia,
a takze o jakichkolwiek naruszeniach tych praw przez osobe trzecia.

§ 4. Zastrzezenie naktadajgce na jedng ze stron obowigzek przeniesienia prawa witasnosci
intelektualnej lub know-how posrednika jest mozliwe za przyznaniem stosownego
wynagrodzenia.

Art. 12. [Prowadzenie wtasnej dziatalnosci przez posrednika]

§ 1. W umowie nie mozna ograniczy¢ ani wyfgczyé prawa posrednika do produkcji lub obrotu
towarami, albo ustugami, ktére nie sg konkurencyjne w stosunku do towaréw lub ustug
przedsiebiorcy.

§ 2. Posrednik jest zobowigzany do poinformowania przedsiebiorcy w rozsgdnym czasie o
dziatalnosci, o ktérej mowa w § 1 z jednoczesnym zapewnieniem, ze nie utrudnia ona
wykonywania umowy posrednictwa.

Art. 13. [Powierzenie zlecenia zastepcy]?

§ 1. Posrednik moze powierzaé wykonywanie czynnosci posrednictwa osobie trzeciej tylko
wtedy, gdy wynika to z umowy lub ze zwyczaju, albo jest uzasadnione szczegdlnymi
okolicznosciami, a osoba ta stale lub w zakresie dziatalnosci przedsiebiorstwa trudni sie
czynnosciami danego rodzaju.

§ 2. W sytuacji, o ktorej mowa w § 1, posrednik jest zobowigzany do niezwtocznego
zawiadomienia drugiej strony w formie dokumentowej o powierzeniu wykonywania
posrednictwa zastepcy i do przekazania informacji pozwalajgcych na jego zidentyfikowanie.

§ 3. Z chwilg przekazania zawiadomienia, zgodnie z § 2, odpowiedzialnos¢ posrednika za
dziatanie zastepcy ulega ograniczeniu do zachowania nalezytej starannosci w jego wyborze.

§ 4. W przypadku, gdy posrednik powierzyt wykonanie czynnosci posrednictwa innej osobie
nie bedac do tego uprawniony, a rzecz nalezgca do przedsiebiorcy ulegta przy wykonywaniu
powierzonych czynnosci utracie lub uszkodzeniu, posrednik jest odpowiedzialny takze za

3Por.art. 738§ 1i§2zd. 2 k.c.



utrate lub uszkodzenie przypadkowe, chyba ze nastgpitoby ono réwniez wtedy, gdyby sam
wykonywat powierzone czynnosci.

Art. 14. [Wydanie korzysci]*

Posrednik i jego zastepca sg zobowigzani do rozliczenia sie z dajgcym zlecenie ze wszystkiego,
co przy wykonaniu umowy posrednictwa dla niego uzyskali, w szczegdlnosci do dokonania
przelewu wierzytelnosci, ktére nabyli na jego rachunek; uprawnienia przedsiebiorcy sg
skuteczne takze wzgledem wierzycieli posrednika i jego zastepcow.

Art. 15. [Ustugi gwarancyjne lub serwisowe]

§ 1. Do zawierania umow gwarancyjnych w imieniu (gwaranta), bedacego producentem
towaru oraz do odbierania dla niego oswiadczen posrednik jest uprawniony tylko wtedy, gdy
ma do tego umocowanie.

§ 2. Obowigzek $wiadczenia ustug gwarancyjnych lub serwisowych wygasa réwnoczesnie
z wygasnieciem umowy posrednictwa chyba, ze uzgodniono utrzymanie umocowania do jego
wykonywania, nie dtuzej jednak niz przez dwa lata.

Art. 16. [Przedtuzenie umowy]

§ 1. Jezeli strony nie postanowity inaczej, umowa posrednictwa zawarta na czas oznaczony
moze zostaé przedtuzona.

§ 2. Jezeli jedna ze stron, nie wczesniej niz na 90 dni i nie pdzniej niz na 30 dni przed uptywem
terminu, na jaki umowa zostata zawarta, ztozy o$wiadczenie o zamiarze jej przedtuzenia, a
druga niezwtocznie sie temu nie sprzeciwi, umowe uwaza sie za przedtuzong zgodnie z trescig
o$wiadczenia z chwilg uptywu tego terminu®. Przedtuzenie umowy moze byé ponawiane.

[Alternatywa: Umowe zawartg na czas oznaczony, a wykonywang przez strony po uptywie
terminu, na jaki zostata zawarta, poczytuje sie za zawartg na czas nieoznaczony.]

Art. 17. [Wypowiedzenie umowy z zachowaniem terminu]

§ 1. Umowa dystrybucji sieciowej lub z zastrzezeniem wylgcznosci zawarta na czas
nieoznaczony moze byé rozwigzana przez wypowiedzenie tylko w razie jej istotnego
naruszenia.

[Alternatywa: naruszenia ktéregokolwiek z istotnych jej postanowien]

§ 2. Jezeli czas trwania umowy jest oznaczony, strony mogg wypowiedzie¢ umowe przed
uptywem terminu, na jaki zostata zawarta, tylko z waznych powoddw okreslonych w umowie.

4 Por. art. 766 i art. 738 k.c.
> Zob. Art. IV.E.—2:301 DCFR.



§ 3. Termin wypowiedzenia wynosi co najmniej: miesigc — w pierwszym roku trwania umowy,
dwa miesigce w drugim i trzy miesigce w trzecim roku®. Umowe wykonywang czwarty rok badz
dtuzej mozna wypowiedzie¢ z zachowaniem pdtrocznego terminu wypowiedzenia. Umowe
wykonywang dziesiec lat albo dtuzej mozna wypowiedzie¢ z zachowaniem rocznego terminu
wypowiedzenia.

§ 4. Jezeli strony okreslity termin wypowiedzenia nieproporcjonalnie do czasu trwania
wspotpracy, § 3 stosuje sie odpowiednio.

[Alternatywa: Przy ustalaniu terminéw, o ktérych mowa w § 1i 2, nalezy wzigé pod uwage, w
szczegolnosci: dotychczasowy czas trwania umowy, nakfady dokonane przez strony w zwigzku
z przygotowaniem i wykonaniem umowy, wzgledy rozsadku i stusznosci oraz ustalone
zwyczaje’.]

§ 5. Termindw wypowiedzenia, o ktdrych mowa w paragrafie poprzedzajgcym nie mozna
skracaé przez czynnosé prawna.

Art. 18. [Wypowiedzenie umowy bez zachowania terminu]

§ 1. Strony moga okresli€¢ w umowie okolicznosci, za ktére jedna znich ponosi
odpowiedzialno$¢, uniemozliwiajgcych lub znacznie utrudniajgcych wykonywanie umowy,
stanowigcych podstawe wypowiedzenia bez zachowania terminu.

§ 2. Jezeli wskutek zmiany stosunkdéw, ktérej nie mozna byto przewidzie¢ lub jej zapobiec
dalsze wykonywanie posrednictwa grozitoby jednej ze stron razgcga stratg, moze ona umowe
wypowiedzied.

Art. 19. [Obowigzek naprawienia szkody wyrzadzonej nieprawidtowym rozwigzaniem
umowy]?®

§ 1. Zadanie naprawienia szkody, powstatej na skutek zakoAczenia umowy posrednictwa z
naruszeniem art. 17 § 3 lub § 4, nie wytgcza roszczenia o wydanie korzysci uzyskanych przez
drugg strone.

§ 2. W przypadku szacowania korzysci, o ktédrych mowa w § 1, nalezy wzig¢ pod uwage okres
wypowiedzenia okre$lony zgodnie z art. 17 § 3 lub § 4 oraz przecietny, roczny dochéd, réwny
Sredniemu dochodowi uzyskanemu na podstawie rozwigzanej umowy w okresie ostatnich
pieciu lat obrotowych, ajesli umowa obowigzywata przez okres krotszy niz pieé lat —
$redniemu dochodowi uzyskanemu na podstawie umowy w tym okresie®.

Art. 20. [Swiadczenie wyréwnawcze]

§ 1. Po zakonczeniu umowy posrednik moze zgdaé od dajgcego zlecenie przedsiebiorcy
Swiadczenia wyréwnawczego, jezeli w czasie trwania umowy pozyskat nowych klientéw lub
doprowadzit do istotnego wzrostu obrotéw z dotychczasowymi klientami, a przedsiebiorca
czerpie nadal korzysci z uméw z tymi klientami.

6 Por. art. IV.E.-2:302 ust. 5 DCFR.

7 Art. IV.E.—2:302 (3) DCFR.

8 Por. art. IV.E.-2:303 DCFR.

9 Por. art. IV.E.-2:303 ust. 2 i 3 DCFR.



§ 2. Powyzsze zadanie przystuguje posrednikowi, jezeli, biorgc pod uwage wszystkie
okolicznosci, a zwtaszcza utrate przez posrednika prowizji od uméw zawartych przez
przedsiebiorce z tymi klientami, przemawiajg za tym wzgledy stusznosci.

§ 3. Uzyskanie swiadczenia wyréwnawczego nie pozbawia posrednika moznosci dochodzenia
odszkodowania na zasadach ogdlnych.

Art. 21. [Wysoko$¢ swiadczenia wyréwnawczego]

§ 1. Posrednik moze zgdaé swiadczenia wyréwnawczego na podstawie art. 19, obliczonego z
uwzglednieniem przecietnej prowizji z tytutu umoéw zawartych z nowymi klientami z ostatnich
12 miesiecy oraz wzrostu w tym czasie wartosci obrotu z istniejgcymi klientami, pomnozonej
przez liczbe lat, w ktérych mozna oczekiwac, ze przedsiebiorca bedzie nadal czerpaé korzysci
z tych uméw.

§ 2. Obliczone w ten sposdb swiadczenie wyréwnawcze jest modyfikowane z uwzglednieniem:
1) prawdopodobnego zmniejszenia sie grupy klientéw, spowodowanego przecietng migracjg
klienteli na obszarze objetym dziatalnoscig agenta handlowego; oraz

2) obnizenia ceny w przypadku przedterminowej zaptaty, obliczonego z uwzglednieniem
Sredniej stopy procentowe;.

§ 3. Swiadczenie wyréwnawcze nie moze przekroczyé rocznego wynagrodzenia, obliczonego
na podstawie sredniego wynagrodzenia posrednika handlowego uzyskanego w ciggu ostatnich
pieciu lat, a jesli umowa trwata krdcej niz pie¢ lat, uzyskanego sredniego wynagrodzenie w tym
czasie.

Art. 22. [Zgtoszenie zgdania przez osoby uprawnione]

§ 1. W razie Smierci posrednika, zaptaty swiadczenia wyrdwnawczego, mogy zgdac jego
spadkobiercy.

§ 2. Dochodzenie roszczenia o Swiadczenie wyréwnawcze zalezy od zgtoszenia przez
posrednika lub jego spadkobiercéw odpowiedniego zgdania wobec przedsiebiorcy przed
uptywem roku od zakonczenia umowy.

Art. 23. [Wytaczenie swiadczenia]

Swiadczenie wyréwnawcze nie przystuguje posrednikowi, jezeli:

1) Dajacy zlecenie wypowiedziat umowe na skutek okolicznosci, za ktére odpowiedzialnos¢
ponosi posrednik, usprawiedliwiajgcych wypowiedzenie umowy bez zachowania terminow
wypowiedzenia;

2) posrednik wypowiedziat umowe, chyba ze wypowiedzenie jest uzasadnione
okolicznosciami, za ktére odpowiada dajacy zlecenie albo jest usprawiedliwione wiekiem,
utomnoscig lub chorobg posrednika, a wzgledy stusznosci nie pozwalajg domagad sie od niego
dalszego wykonywania umowy;

3) posrednik za zgodg dajgcego zlecenie przenidst na inng osobe swoje prawa i obowigzki
wynikajgce z umowy.

Art. 24. [Zakaz modyfikacji na niekorzys¢ posrednikal]



Prawo do $wiadczenia wyréwnawczego nie moze zosta¢ wytgczone ani ograniczone przez
czynnos¢ prawng na niekorzys¢ posrednika.

[Dodatkowa regulacja § 2: Swiadczenie wyréwnawcze wyptacone posrednikowi w chwili
zakoniczenia umowy petni funkcje odstepnego, chyba ze strony postanowig inaczej.]

Art. 25. [Zakaz konkurencji]

§ 1. Strony mogg ograniczy¢ dziatalno$é posrednika majacg charakter konkurencyjny na okres
po zakonczeniu umowy posrednictwa (ograniczenie dziatalnosci konkurencyjnej).

§ 2. Ograniczenie dziatalnosci konkurencyjnej wymaga zachowania formy pisemnej pod
rygorem niewaznosci.

§ 3. Ograniczenie jest wazne, jezeli dotyczy grupy klientow lub obszaru geograficznego,
objetych dziaftalnoscig posrednika oraz rodzaju towardw lub ustug stanowigcych przedmiot
umowy.

§ 4. Ograniczenie dziaftalnosci konkurencyjnej nie moze by¢ zastrzezone na okres dtuzszy niz
dwa lata od zakoriczenia umowy.

§ 5. Posrednikowi nalezy sie odpowiednie wynagrodzenie pieniezne za ograniczenie
dziatalnosci konkurencyjnej na czas jego trwania, chyba ze co innego wynika z umowy, albo
gdy dajacy zlecenie wypowiedziat umowe z powodu okolicznosci, za ktére posrednik ponosi
odpowiedzialnos¢.

§ 6. Jezeli nie okreslono wysokosci wynagrodzenia, o ktdrym mowa w § 5, nalezy sie suma w
wysokosci odpowiedniej do korzysci osiggnietych przez dajgcego zlecenie na skutek
ograniczenia dziatalnosci konkurencyjnej oraz utraconych z tego powodu mozliwosci
zarobkowych posrednika.

Art. 26. [Odwotanie zakazu konkurenciji]

Dajacy zlecenie moze do dnia zakonczenia umowy odwota¢ ograniczenie dziatalnosci
konkurencyjnej z takim skutkiem, ze po uptywie szesciu miesiecy od chwili odwotania jest on
zwolniony z obowigzku wyptacania wynagrodzenia, o ktéorym mowa w artykule
poprzedzajgcym. Odwotanie ograniczenia dziatalnosci konkurencyjnej wymaga zawarcia
umowy w formie pisemnej pod rygorem niewaznosci.

Art. 27. [Zwolnienie sie z zakazu konkurencji]

Jezeli posrednik wypowiedziat umowe na skutek okolicznosci, za ktére odpowiedzialnosé
ponosi dajagcy zlecenie moze on zwolnié sie z obowigzku przestrzegania ograniczenia
dziatalno$ci konkurencyjnej przez ztozenie drugiej stronie o$wiadczenia na pismie pod
rygorem niewaznosci przed uptywem miesigca od dnia wypowiedzenia.

Art. 28. [Prowizja del credere]
§ 1. W umowie zawartej w formie pisemnej mozna zastrzec, ze posrednik za odrebnym

wynagrodzeniem (prowizja del credere), w uzgodnionym zakresie, odpowiada za wykonanie
zobowigzania przez klienta. Jezeli umowa nie stanowi inaczej, posrednik odpowiada za to, ze



klient spetni swiadczenie. W razie niezachowania formy pisemnej poczytuje sie umowe za
zawartg bez tego zastrzezenia.

§ 2. Odpowiedzialnos¢ posrednika moze dotyczy¢ tylko oznaczonej umowy lub umoéw z
oznaczonym klientem, przy ktdérych zawarciu posredniczyt albo ktére zawart w imieniu
dajacego zlecenie.

Art. 29. [Nastepstwa $mierci dajgcego zlecenie; przedawnienie]'°

Do nastepstw $mierci dajacego zlecenie i przedawnienia roszczen z umowy posrednictwa
stosuje sie odpowiednio przepisy o zleceniu.

Rozdziat Il

Przepisy szczegdlne dotyczgce umowy agencyjnej

Art. 30. [Definicja]

§ 1. Przez umowe agencyjng przyjmujacy zlecenie (agent) zobowigzuje sie, w zakresie
dziatalnos$ci swego przedsiebiorstwa, do statego posredniczenia, za wynagrodzeniem, przy
zawieraniu z klientami umoéw na rzecz dajgcego zlecenie przedsiebiorcy albo do zawieraniaich
W jego imieniu.

§ 2. Do zawierania uméw w imieniu dajgcego zlecenie oraz do odbierania dla niego oswiadczen
agent jest uprawniony tylko wtedy, gdy ma do tego umocowanie.

§ 3. Oile nicinnego nie wynika z tresci lub celu art. 30—44, ich postanowienia nie moga zostaé
wytgczone lub zmodyfikowane wolg stron na niekorzys¢ agenta.

Art. 31. [Domniemane upowaznienie]

W razie watpliwosci poczytuje sie, ze agent jest upowazniony do przyjmowania dla dajgcego
zlecenie zaptaty za swiadczenie, ktére spetnia za dajgcego zlecenie, oraz do przyjmowania dla
niego swiadczen, za ktére ptaci, jak réwniez do odbierania zawiadomied o wadach oraz
oswiadczen dotyczacych wykonania umowy, ktdrg zawart w imieniu dajacego zlecenie.

Art. 32. [Obowiazki agenta]

Agent obowigzany jest w szczegdlnosci przekazywac wszelkie informacje majgce znaczenie dla
dajagcego zlecenie oraz przestrzega¢ jego wskazéwek uzasadnionych w danych
okolicznosciach, a takze podejmowaé, w zakresie prowadzonych spraw, czynnosci potrzebne
do ochrony praw dajgcego zlecenie.

Art. 33. [Obowigzki zleceniodawcy]

§ 1. Dajacy zlecenie obowigzany jest przekazywaé agentowi dokumenty i informacje potrzebne
do prawidtowego wykonania umowy.

0 por. art. 751 pkt 1 k.c.



§ 2. Dajacy zlecenie obowigzany jest w rozsgdnym czasie zawiadomi¢ agenta o przyjeciu lub
odrzuceniu propozycji zawarcia umowy oraz o niewykonaniu umowy, przy ktérej zawarciu
agent posredniczyt lub ktérg zawart w imieniu dajgcego zlecenie.

§ 3. Dajacy zlecenie obowigzany jest zawiadomié w rozsgdnym czasie agenta o tym, ze liczba
umoéw, ktérych zawarcie przewiduje, lub wartos¢ ich przedmiotu bedzie znacznie nizsza niz ta,
ktérej agent mogtby sie normalnie spodziewad.

Art. 34. [Milczace potwierdzenie]

W razie gdy agent zawierajagcy umowe w imieniu dajgcego zlecenie nie ma umocowania albo
przekroczy jego zakres, umowe uwaza sie za potwierdzong, jezeli dajgcy zlecenie niezwtocznie
po otrzymaniu wiadomosci o zawarciu umowy nie oswiadczy klientowi, ze umowy nie
potwierdza.

Art. 35. [Prowizja]

§ 1. Jezeli sposéb wynagrodzenia nie zostat w umowie okreslony, agentowi nalezy sie prowizja.
§ 2. Agent moze zgda¢ prowizji od umdéw zawartych w czasie trwania umowy agencyjnej, jezeli
do ich zawarcia doszto w wyniku jego dziatalnosci badz jezeli zostaty one zawarte z klientami
pozyskanymi przez agenta poprzednio dla uméw tego samego rodzaju.

§ 3. Jezeli wysokos$é prowizji nie zostata w umowie okreslona, nalezy sie ona w wysokosci
zwyczajowo przyjetej w stosunkach danego rodzaju, w miejscu dziatalnosci prowadzonej przez
agenta, a w razie niemoznosci ustalenia prowizji w ten sposdéb, agentowi nalezy sie prowizja
w odpowiedniej wysokosci, uwzgledniajgcej wszystkie okolicznosci bezposrednio zwigzane z
wykonaniem zleconych mu czynnosci.

§ 4. Jezeli agentowi zostato przyznane prawo wytgcznosci w odniesieniu do oznaczonej grupy
klientow lub obszaru geograficznego, a w czasie trwania umowy agencyjnej zostata bez udziatu
agenta zawarta umowa z klientem z tej grupy lub obszaru, agent moze zgdac prowizji od tej
umowy. Dajacy zlecenie obowigzany jest w rozsgdnym czasie zawiadomic agenta o zawarciu
takiej umowy.

Art. 36. [Prowizja po rozwigzaniu umowy]

§ 1. Agent moze zadac prowizji od umowy zawartej po rozwigzaniu umowy agencyjnej, jezeli
— przy spetnieniu przestanek z art. 35 — propozycje zawarcia umowy dajacy zlecenie lub agent
otrzymat od klienta przed rozwigzaniem umowy agencyjne;.

§ 2. Agent moze zadac prowizji od umowy zawartej po rozwigzaniu umowy agencyjnej takze
wtedy, gdy do jej zawarcia doszto w przewazajgcej mierze w wyniku jego dziatalnosci w okresie
trwania umowy agencyjnej, a zarazem w rozsgdnym czasie od jej rozwigzania.

Art. 37. [Kolizja uprawnien]
Agent nie moze zagdaé prowizji, o ktérej mowa w art. 35, jezeli prowizja ta nalezy sie zgodnie z
tym przepisem poprzedniemu agentowi, chyba ze z okolicznosci wynika, ze wzgledy stusznosci

przemawiajg za podziatem prowizji miedzy obu agentéw.

Art. 38. [Wymagalnos¢ roszczenia]



§ 1. W braku odmiennego postanowienia umowy agencyjnej agent nabywa prawo do prowizji
z chwilg, w ktérej dajacy zlecenie powinien byt, zgodnie z umowg z klientem, spetnic
Swiadczenie albo faktycznie je spetnit, albo tez swoje Swiadczenie spetnit klient. Jednakze
strony nie moga umowic sie, ze agent nabywa prawo do prowizji pdzniej niz w chwili, w ktdrej
klient spetnit swiadczenie albo powinien byt je spetni¢, gdyby dajacy zlecenie spetnit
Swiadczenie.

§ 2. Jezeli umowa zawarta pomiedzy dajgcym zlecenie i klientem ma by¢é wykonywana
czesciami, agent nabywa prawo do prowizji w miare wykonywania tej umowy.

§ 3. Roszczenie o zapfate prowizji staje sie wymagalne z uptywem ostatniego dnia miesigca
nastepujgcego po kwartale, w ktérym agent nabyt prawo do prowizji. Postanowienie umowy
mniej korzystne dla agenta jest niewazne.

Art. 39. [Zwrot prowizji]

Agent nie moze zgdaé prowizji, gdy oczywiste jest, ze umowa z klientem nie zostanie
wykonana na skutek okolicznosci, za ktére dajacy zlecenie nie ponosi odpowiedzialnosci, jezeli
za$ prowizja zostata juz agentowi wyptacona, podlega ona zwrotowi. Postanowienie umowy
agencyjnej mniej korzystne dla agenta jest niewazne.

Art. 40. [Oswiadczenie]

§ 1. Dajacy zlecenie obowigzany jest ztozy¢ agentowi osSwiadczenie zawierajgce dane o
naleznej mu prowizji nie pdzniej niz w ostatnim dniu miesigca nastepujgcego po kwartale, w
ktérym agent nabyt prawo do prowizji. Oswiadczenie to powinno wskazywac dane stanowigce
podstawe do obliczenia wysokosci naleznej prowizji.

§ 2. Agent moze domagaé sie udostepnienia informacji potrzebnych do ustalenia, czy
wysokos¢ naleznej mu prowizji zostata prawidtowo obliczona, w szczegdlnosci moze domagac
sie wyciggdw z ksigg handlowych dajgcego zlecenie albo zgdaé, aby wglad i wycigg z tych ksiag
zostat zapewniony biegtemu rewidentowi wybranemu przez strony.

§ 3. W razie nieudostepnienia agentowi informacji, o ktérych mowa w § 2, agent moze
domagad sie ich udostepnienia w drodze powddztwa wytoczonego w okresie szesciu miesiecy
od dnia zgtoszenia zgdania dajgcemu zlecenie.

§ 4. W razie nieosiggniecia przez strony porozumienia co do wyboru biegtego rewidenta, o
ktérym mowa w § 2, agent moze domagac sie, w drodze powddztwa wytoczonego w okresie
szesciu miesiecy od dnia zgtoszenia zadania dajgcemu zlecenie, dokonania wgladu i wyciggu z
ksigg przez biegtego wskazanego przez sad.

§ 5. Przepisy dotyczace prawa do tajemnicy normowanego innymi przepisami, nie uchylaja
prawa agenta do informacji.

Art. 41. [Odpowiednie stosowanie]

Przepis art. 40 stosuje sie w razie, gdy prowizja stanowi catos¢ lub cze$¢ wynagrodzenia, chyba
ze strony uzgodnity stosowanie tych przepiséw do innego rodzaju wynagrodzenia.

Art. 42. [Zwrot wydatkow]



W braku odmiennego postanowienia umowy agent moze domagaé sie zwrotu wydatkéw
zwigzanych z wykonaniem zlecenia tylko o tyle, o ile byty uzasadnione i o ile ich wysokos¢
przekracza zwyktg w danych stosunkach miare.

Art. 43. [Zabezpieczenie roszczenia]

Dla zabezpieczenia roszczenia o wynagrodzenie oraz o zwrot wydatkdéw i zaliczek udzielonych
dajgcemu zlecenie agentowi przystuguje ustawowe prawo zastawu na rzeczach i papierach
wartosciowych dajgcego zlecenie, otrzymanych w zwigzku z umowa agencyjng, dopodki
przedmioty te znajdujg sie u niego lub osoby, ktéra je dzierzy w jego imieniu, albo dopdki moze
nimi rozporzadzaé za pomocg dokumentéw.

Art. 44. [Odpowiednie stosowanie]

Do umowy o tresci okreslonej w art. 28, zawartej z agentem przez osobe niebedaca
przedsiebiorcg, stosuje sie przepisy niniejszego tytutu, z wytgczeniem art. ... [do dyskusji]

Rozdziat lll
Przepisy szczegdlne dotyczgce umowy dystrybucyjnej
Art. 45. [Definicja]

§ 1. Przez umowe dystrybucji dostawca zobowigzuje sie na statych, korzystniejszych niz
rynkowe, zasadach sprzedawaé i dostarczaé w uzgodnionej ilosci i okresach w ciggu roku
towar [rzeczy oznaczone co do gatunku] lub udzieli¢ za wynagrodzeniem prawa do swiadczenia
oznaczonych ustug, a dystrybutor zobowigzuje sie zaptaci¢ dostawcy cene oraz w swoim
imieniu i na swdj rachunek odsprzedawac towar lub swiadczy¢ ustugi klientom pozyskanym
dla dostawcy.

§ 2. W umowie dystrybucji strony powinny okresli¢ co najmniej wysokos$¢ marzy, zasady
korzystania przez dystrybutora z upustéw i bonifikat w cenie sprzedazy, maksymalng badz
zalecang cene odsprzedazy, termin i warunki zakonczenia wspdtpracy, a takze uzgadniac
czestotliwos¢ iwielkos¢ dostaw oraz minimalng ilo$¢ zamdwien sktadanych przez
dystrybutora. Dostawca zobowigzuje sie do uksztattowania $wiadczenia naleznego
dystrybutorowi w szczegdlnos$ci w postaci rabatéw posprzedazowych, bonuséw od wielkosci
obrotéw, upustow i kredytu kupieckiego na warunkach korzystniejszych niz rynkowe.

§ 3. Dostawca moze zobowigzac sie do wspdtponoszenia z dystrybutorem rozsgdnych kosztéw
promocji, marketingu i reklamy oraz wydatkow logistycznych, majgcych na celu utrzymanie
albo zwiekszenie obrotu towarami lub ustugami dostawcy oraz utrzymanie ich renomy na
rynku.

Art. 46. [Obowigzek informacyjny przed zawarciem umowy]

§ 1. Przed zawarciem umowy dostawca jest zobowigzany do przekazania w formie
dokumentowej dystrybutorowi w szczegdélnosci: szczegdtowego opisu, rodzaju, jakosci i



innych istotnych danych technicznych towaru badZz ustugi, bedacych przedmiotem
Swiadczenia wraz z dokumentami gwarancyjnymi oraz certyfikatami pochodzenia i wtasnosci,
a takze do okreslenia warunkow dostawy, oraz do udzielenia informacji o trybie zgtaszania mu
uwag, skarg i zyczen klientéw dystrybutora.

§ 2. Dostawca jest zobowigzany do okreslenia ceny sprzedazy i przekazania dystrybutorowi
informacji o preferowanych przez siebie warunkach odsprzedazy, w tym o maksymalnej badz
zalecanej cenie lub wynagrodzeniu za $wiadczone przez dystrybutora ustugi.

§ 3. Obowigzek informacyjny, o ktérym mowa w § 1 nie wytgcza obowigzku z art. 8.

Art. 47. [Obowigzek informacyjny w czasie wykonywania umowy]

§ 1. W trakcie wykonywania umowy dostawca jest zobowigzany w rozsgdnym czasie
poinformowaé dystrybutora w szczegdlnosci o: zmianie cech przedmiotu umowy, jego
rodzaju, jakosci, a takze o zmianie ceny lub o nowych oznaczeniach towaru.

§ 2. Dostawca jest zobowigzany na biezgco informowad drugg strone o:zamiarze
zaoferowania nowych towardw i zastgpienia towardw dotychczas sprzedawanych towarami o
podobnych wtasciwosciach, zmianie wymagan dotyczgcych opakowania i przewozu, a takze
zasadach dalszej sprzedazy towarow.

§ 3. Jedli strony nie postanowig inaczej, dostawca jest zobowigzany do udostepniania za
rozsadnym wynagrodzeniem posiadanych materiatéw reklamowych przydatnych w
dystrybucji i promocji.

Art. 48. [Informacja o przeszkodach w dostawie]

Dostawca ponosi odpowiedzialnos¢ za szkode, jezeli w rozsgdnym czasie nie poinformuje
dystrybutora o zmniejszeniu sie mozliwosci dostawy towardéw, zagrazajgcym niewykonaniem
umowy w stopniu, jakiego dystrybutor mégt rozsadnie oczekiwad.

Art. 49. [Informacja o przeszkodach w odbiorze]

Dystrybutor, ktory liczy sie z mozliwoscig zmniejszenia liczby badz wartosci zamowien ponizej
poziomu, jakiego dostawca mogt rozsgdnie oczekiwaé, ponosi odpowiedzialno$é za szkode,
jezeli w rozsadnym czasie nie poinformuje dostawcy o istotnym, choéby przemijajgcym,
zmniejszeniu sie mozliwosci odbioru lub odsprzedazy przez niego produktéw bedacych
przedmiotem $wiadczenia.

Art. 50. [Dalsze obowigzki dostawcy i dystrybutora]

§ 1. Odmowa dostawcy uzgodnienia ceny sprzedazy na warunkach, zapewniajgcych
dystrybutorowi rozsgdny zysk, uprawnia dystrybutora do wypowiedzenia umowy.

§ 2. Dystrybutor jest wytgcznie uprawniony do ustalania indywidualnych postanowied umow
odsprzedazy towardw lub swiadczenia ustug klientom; dostawca jest uprawniony do
udzielania dystrybutorowi wigzgcych wskazéwek tylko wtedy, gdy: uzgodnienia stron istotnie
pomniejszajg zysk dostawcy, dystrybutor nie wywigzuje sie z obowigzku zaptaty ceny lub
wynagrodzenia dostawcy, albo nienalezycie wykonuje $wiadczenia wynikajgce z gwarancji.



§ 3. W umowach dystrybucji z zastrzezeniem wytgcznosci i dystrybucji sieciowej dostawca
zobowigzany jest wspodtdziataé z dystrybutorem w ksztattowaniu indywidualnych postanowien
umoéw z jego klientami.

§ 4. Jezeli dystrybutor zobowigzat sie do uzyskania okreslonego poziomu obrotéw lub nabycia
minimalne;j ilosci towaru w oznaczonym czasie, moze domagac sie od dostawcy odkupienia za
t3 samg cene towaru, ktdry nie zostat sprzedany w czasie uzgodnionym badZ wynikajgcym z
wtasciwosci towaru lub specyfiki danego rynku (sprzedaz powrotna).

§ 5. O ile strony nie postanowig inaczej, dystrybutor zobowigzuje sie utrzymywaé na swdj
koszt odpowiednie stany magazynowe produktéw lub czesci zamiennych, nabywanych
u dostawcy.

Art. 51. [Stosowanie przez dystrybutora wzorcéw umownych]

§ 1. Jezeli dystrybutor korzysta w stosunkach z klientami z ogélnych warunkéw badz wzorcow
umoéw, dystrybutor moze w umowie z klientem zwiekszaé zakres odpowiedzialnosci dostawcy
tylko za jego uprzednig zgoda.

§ 2. W umowach z zastrzezeniem wytgcznosci i dystrybucji sieciowej bgdz w odrebnym
dokumencie nalezy udzieli¢ dostawcy upowaznienia do zatwierdzania wzorcow umow z
klientami kierujgcego siecig oraz kazdej ich kolejnej zmiany.



